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Настрою рекламу на       с 
гарантией продвижения в ТОП

АВИТО

Работаю с 2018 г.
Опыт настройки продвижения и рекламы на Авито 4 года

В 8 раз увеличили количество обращений с помощью 
комплексного подхода

На 400% увеличили количество контактов всего за 3 
месяца

На 591% увеличил количество контактов всего за 30 дней

Увеличение количества контактов на 525% в категории 
“Услуги” по Москве и Московской области

Увеличение количества контактов в 2.6 раза с 
сокращением стоимости заявки на 15%

Увеличение количества контактов на 59.7% и сокращение 
стоимости заявки на 43%

Увеличение количества контактов на 101% и увеличение 
количества добавлений в избранное на 57%

Увеличение количества контактов на 1758% , уменьшение 
стоимости заявки с 216 руб до 48 руб за заявку

Увеличение количества контактов на 200% , уменьшение 
стоимости заявки с 887 руб до 166 руб за заявку

Больше 1000 контактов на Авито с нуля

Клиент  

Компания занимается рекрутингом линейных вакансий (работа вахтой по РФ)

Клиент  

Компания по производству и продаже мебели Лофт, г. Новосибирск

Клиент  

Компания занимается продажей специальной амуниции по РФ.

Клиент  

Компания занимается сдачей в аренду оборудования для клининга (моющих 
пылесосов, роторных машин, роботов мойщиков окон и тд) по г. Санкт-
Петербург

Клиент  

Специализированный автосервис по ремонту турбин автомобиля, 
располагается в городе Одинцово Московской области

Клиент  

Оптово-розничная компания по продаже бытовой техники, дверей, заборов, 
рольставень/рольворот, г. Махачкала

Клиент  

Оптово-розничная компания по продаже заборов из профнастила, 
фотозаборов, мягкой кровли, г. Майкоп

Клиент  

Частный мастер, электрик, есть небольшая бригада, выполняют 
услуги по ремонту и монтажу электрики, г.Астрахань. Есть 
рекламная кампания в Авито, но работает не эффективно

Клиент  

Компания по аренде спецтехники, г. Истра, Московская обл.

Клиент  

Компания по производству корпусной мебели и кухонь на заказ, г.Красноярск
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НИША: РЕКРУТИНГ

НИША: МЕБЕЛЬ НА ЗАКАЗ

НИША: ПРОДАЖА АМУНИЦИИ

НИША: АРЕНДА ОБОРУДОВАНИЯ ДЛЯ КЛИНИНГА

НИША: РЕМОНТ ТУРБИН (АВТОСЕРВИС)

НИША: КОНДИЦИОНЕРЫ, СПЛИТ СИСТЕМЫ

НИША: ФОТОЗАБОРЫ ИЗ ПРОФНАСТИЛА

Задачи  

У компании уже был активный аккаунт на Авито и была настроена реклама. 
Генерировалось около 100 заявок в месяц.  

Линейный рекрутинг подразумевает массовый подбор персонала, поэтому 
текущее количество обращений не устраивало клиента. Основной задачей 
было значительное увеличение числа заявок — практически в 10 раз.

Задачи  

У компании уже был аккаунт в Авито и была настроена реклама. 
Генерировалось около 78 контактов в месяц. Количество заявок клиента не 
устраивало. Задача заключалась в увеличении количества заявок.

Задачи  

У компании уже был аккаунт в Авито и была настроена реклама. 
Генерировалось около 29 контактов в месяц с площадки Авито на аренду 
оборудовани. Количество заявок клиента не устраивало. Задача заключалась 
в увеличении количества заявок.

Задачи  

Получить стабильный приток клиентов с площадки Авито с минимальным 
рекламным бюджетом на услуги автосервиса. У компании уже была 
настроена реклама на Авито, но приносила очень мало контактов.

Задачи  

Увеличение количества контактов в 2 и более раза, уменьшение стоимости 
заявки

Задачи  

Увеличение количества контактов в 2 и более раза, уменьшение стоимости 
заявки

Задачи  

Увеличение количества контактов в 2 и более раза, вывести объявления в 
ТОП выдачи, получение стабильного потока заявок с площадки Авито

Задачи  

Увеличение количества контактов до 8-10 в день, чтобы обеспечить бригаду 
нужным количеством заказов, вывести объявления в ТОП выдачи, получение 
стабильного потока заявок с площадки Авито. Создание сервиса по ремонту 
электрики/сантехники в г.Астрахань

Задачи  

Увеличение количества контактов в 2 и более раза, вывести объявления в 
ТОП выдачи, получение стабильного потока заявок с площадки Авито, 
снижение стоимости заявки

Задачи  

Ранее клиент на Авито не размещался. Продажи осуществлялись на других 
площадках. Появилась необходимость масштабировать бизнес. Была 
поставлена задача настроить работу Авито магазина с нуля.

Особенности проекта  

Т.к. стояла задача проработать вахтовые вакансии, особое внимание должно 
было быть уделено выяснению географии потенциальных работников 
(охватывались все регионы РФ) и соответствующему времени публикации 
объявления

Решение  

   Редизайн креативов   

   Актуализация текстов объявлений   

   Добавление новых объявлений   

   Анализ географии и изменение гео   

   Подбор наиболее перспективных регионов показов объявлений

Решение  

   Редизайн креативов   

   Добавление продающего видео в объявления  

   Анализ географии и изменение гео   

   Подбор наиболее перспективных регионов показов объявлений   

   Изменение стратегии продвижения  

   Добавление новых объявлений

Решение 


   Настройка аккаунта. 
 

   Создание Авито магазина.   

   Анализ географии по регионам РФ.   

   Отбор нескольких перспективных городов для тестирования.   

   Размещение объявлений

Решение 


   Переход из категории “Услуги” в категорию “Товары”
 

   Дизайн креативов  

   Размещение именно по нужным районам города  

   Увеличение количества размещений по городу на оборудование с  

   наибольшим спросом   

   Накрутка отзывов для более высокого рейтинга 

Решение 


   Дизайн креативов, использование инфографики
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Размещение именно по наиболее интересным станциям метро и 
   населенным пунктам вблизи Москвы                                                                                                       

   Увеличение количества размещений   

   Накрутка искусственного спроса и отзывов для более высокого  
   ранжирования в выдаче 

Решение 


   Дизайн креативов, использование инфографики
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Изменение стратегии продвижения                                                                                                      

   Сокращение количества размещений с упором на качество объявления  

   Корректировка стратегии платного продвижения

Решение 


   Подбор креативов с наибольшей кликабельностью
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Изменение стратегии продвижения                                                                                                      

   Сокращение количества размещений с упором на качество объявления  

   Корректировка стратегии платного продвижения

Решение 


   Подбор креативов с наибольшей кликабельностью
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Изменение стратегии продвижения                                                                                                      

   Переход с Автозагрузки на ручное размещение
 

   Корректировка стратегии платного продвижения

Решение 


   Подбор креативов с наибольшей кликабельностью
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Изменение стратегии продвижения                                                                                                      

   Увеличение количества объявлений в выдачи
 

   Корректировка стратегии платного продвижения

Решение 


   Подбор креативов с наибольшей кликабельностью, добавление на креатив 
инфографики
 

   Написание поста с продающей структурой  

   Изменение стратегии платного продвижения                                                                                                      

   Уменьшение количества размещений
 

   Повышение рейтинга компании на площадке Авито

Результаты  

1-й месяц 

Количество обращений выросло с 106 до 822 в месяц. Рост в 8 раз! 
Отдел продаж не справляется с потоком заявок, периодически 
приходится останавливать рекламу. Клиент увеличил штат отдела 
продаж. 



2-й месяц 

Получили 2113 контактов. Рост обращений по сравнению с 1-м 
месяцем работы ещё более чем в 2 раза! Средняя стоимость 
контакта 31 руб

Результаты  

Увеличение количества заявок на 591%. Получение в месяц 228 
контактов и 444 добавления в Избранное. Стоимость заявки 
составила 74руб

Результаты  

Увеличение количества заявок на 155%. Получение в месяц 382 
контакта и 397 добавления в Избранное. Стоимость заявки 
составила 77руб

Результаты  

Увеличение количества заявок со 136 до 214 в месяц (+59.7%). 
Сократили рекламный бюджет на 11%, количество добавлений в 
избранное увеличилось на 116%. Стоимость заявки сократилась с 
97руб до 55 руб

Результаты  

Увеличение количества заявок с 78 до 157 в месяц (+111%). 
Увеличить количество добавлений в Избранное на 57%. Вывод 
объявлений в Топ выдачи

Результаты  

Увеличение количества заявок с 12 до 223 в месяц (+1758%), 
количество добавлений в избранное увеличилось на 1740%. 
Стоимость заявки сократилась с 216 руб до 48 руб

Результаты  

Увеличение количества заявок со 37 до 111 в месяц (+200%). 
Увеличеник количества добавлений в Избранное на 2157%. 
Стоимость заявки сократилась с 887руб/заявка до 166 руб/заявка

Результаты  

1-й месяц 

Итог — 258 контактов в месяц.  
Прирост к предыдущему месяцу 230%



2-й месяц 

Проанализировали статистику за 1-й месяц и оптимизировали 
стратегию.  
Итог — 293 контакта в месяц.  
Прирост к предыдущему месяцу 17%



3-й месяц 

Расширили географию размещения до Урала.  
Итог — 342 контакта в месяц.  
Прирост к предыдущему месяцу 60%  
Средняя стоимость контакта 66 руб.

Результаты  

Получили 1115 контактов. Средняя стоимость контакта 21 руб. В 
процессе работы отсеяли нерабочие позиции товара. Расширили 
географию показов.

КЕЙС №8 НИША: КУХНИ НА ЗАКАЗ

КЕЙС №9 НИША: УСЛУГИ ЭЛЕКТРИКА
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